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Artikel

Ananas-Becher

Material

Edelstahl

Einfach Ananas Becher Rezept

* Squeeze Limettensaft in Ananas Becher

* 2 oder 3 Eiswtrfel

* GielSen Sie in 2 Unzen Wodka

* Fiillen Sie mit 4 bis 6 oz Ingwer Bier

* Mit einem Keil von Kalk garnieren und servieren mit
einem Ruhrstabchen

Farbe Entsprechend Thren Anforderungen
MOQ 500sets

Beispielvorbereitungs-und

Anlaufzeit 3-5 Tage

Verpackung Weilse Box/Farb-box

Bulk Vorbereitungs-und

30 Tage nach der Probe Genehmigung

Anlaufzeit
Zahlungsbedingungen T/T
Exporthafen FOB Shenzhen
(1) kundengebundene Entwiirfe, Materialien, GrolSe,
OEM/ODM Farben erhaltlich

(2) freie Gestaltungsservice von unserer RD departmet

LOGO-Bearbeitung

Aufkleber Logo, Laser-Logo, Radierung Logo, Silk
Drucken Logo, Debossed Logo, Embossed Logo

Telefon

0755-33221366 33221399

2 product image







Company Tour

1. Frage: Wie konnen Kunden E-BON-Produkte kaufen?

A: unsere Kunden konnen e-Mail an sales@szebon.com, das ist unsere geschaftliche e-
Mails. Alternativ konnen Kunden wahlen Sie 86-0755-33221366 um uns zu sagen, die
Projekte entwickelt werden, oder Produkte sie interessieren. Unser Business-Team
erwartet die Kunden den ganzen Tag.

2. Frage: Wo befindet sich der wichtigste Markt fur E-BON-Produkte?

A: Unser Hauptmarkt ist Europa und Amerika, so sind wir sehr vertraut mit den
Anforderungen und Bedurfnissen des Marktes. Wir bieten unseren Kunden unsere
Dienstleistung Beratung und Empfehlung. Gleichzeitig starten wir neue Produkte auf
Basis der Veranderungen der europaischen und amerikanischen Markten, zu helfen,
unsere Kunden den Markt besser zu nutzen. Daruber hinaus erweitern wir auch die
Markte in Russland, Asien und Sudamerika.

3. Frage: Was ist die Mindestbestellmenge? Wie lange ist die Lieferzeit?

A: sowohl MOQ und Lieferzeit? bezieht sich auf die spezifischen Produkte Unser MOQ ist
in der Regel 1000pcs, und die Menge unseres Produktes Abfallbehalter wird im Einklang
mit dem gesamten Kabinett berechnet. Die Lieferzeit betragt innerhalb von 30 Tagen.



